
LLAANNCCEEMMEENNTT  11--22--33  
 
 Votre nom : ________________________________________________________________________ 
Date de démarrage : _______________________ Votre 30e jour : _____________________________ 
Déterminez votre pourquoi : ______________________________________________________________ 
_______________________________________________________________________________________ 

 Invitez 20 personnes IMMÉDIATEMENT         Faites une liste de 100 noms et dressez votre Top 10. 

 
 
 

 Devenez PEI et choisissez vos points Devenez PEI sur www.acncanada.ca 

1re Source de clients : vous-même 2e Source de clients : 
Prospects, famille et collègues 

 
 

Visiophone 
2 points  

 

Télé par satellite 
2 points 

 
 

Téléphonie locale 
ou numérique 
2 points 

 
 

Sécurité résidentielle 
2 points 

 
 

 

Internet DSL 
1 point  

 

Énergie 
2 points 
Imprimez votre badge et complétez la 
formation en ligne 

 
 

Sans fil 
2 points  

 

Monde Sans fil 
1 point 

 
 

Carte de connexion 
2 points  

 

Adjoint commercial 
1 point 
*Ne compte pas pour vous qualifier 

 
Ceux qui disent NON à l’opportunité : 
 
J’apprécie que tu aie pris le temps d’évaluer mon 
projet. Maintenant, peux-tu m’accorder une 
énorme faveur, soit celle d’essayer tous mes 
services ou au moins 1 de mes services? 
 
Dirigez-les ensuite vers votre site 
votrenom.acndirect.com 

 

Soyez engagés et assistez aux Évènements ‐ Ne manquez aucun évènement et soyez toujours accompagnés. 
 Lieu : Date : Heure : 

Formation du samedi    

Super Samedi    

Formation au leadership    

Formation Produits et Services ACN    

Évènement International ACN    

 

1 

2 

Vos points  10  15  20 

Points clé : 
1. Urgence 

2. Enthousiasme 
3. Posture 

 
Collez-vous au Système et gagnez 

plus d’argent! 
 

Visitez votre bureau virtuel pour 
accéder à vos outils d’entreprise. 
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1. Directe : ‘’Es-tu ouvert à évaluer une façon de faire plus d’argent en dehors de ce que tu fais actuellement?’’ 

2. Apporter LA solution à son pourquoi : ‘’J’ai trouvé une façon de… Es-tu ouvert à…’’ 

3. Opinion : ‘’M’accorderais-tu la faveur d’évaluer un projet?’’ 

 
S’ils posent des questions : 
« Dû à l’importance de l’information, je préfère que tu le vois de la même façon que je l’ai vu : 
• C’est une nouvelle technologie 
 
Si plus de questions : 
Faites un appel vers le message d’introduction pré-enregistré mis en place par votre leader. 
Notez le numéro ici dès maintenant : ___________________________________________ 
•  (Édifiez le présentateur) Une personne bien placée dans l’entreprise viendra ici pour nous expliquer l’occasion 
• Peux-tu me confirmer ta présence à ma réunion privée? » 

Expositions  10  20 


